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WEB2A SIA 는는는는 인터넷인터넷인터넷인터넷 회사의회사의회사의회사의 동아시아동아시아동아시아동아시아 시장시장시장시장에에에에 대한대한대한대한 신속한신속한신속한신속한 확장을확장을확장을확장을 지원합지원합지원합지원합니다니다니다니다  
 
상하이에 본사를 둔 유럽계 서비스 공급업체인 Web2Asia 는 중국, 일본, 한국 시장에 진출 및 
확장을 계획 중인 서구업체에 중요한 전략 개발 및 실행 업무를 제공합니다. 
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상하이, 2008 년 3 월 1 일. 동아시아 지역, 특히 중국은 해외의 양방향 미디어 회사에 놀라운 발전 잠재력을 증명해 
보였다. 2007 년 12 월 현재 중국에는 이미 2 억 1 천만 명에 이르는 인구가 인터넷을 사용하고 있다. 이는 중국 총인구의 
16%에 해당하는 수치일 뿐이다. 인터넷 시장은 매년 31.7%의 놀라운 속도로 성장하고 있으며, 이는 매일 평균 18 만 
5 천 명의 신규 사용자가 발생한다는 결론에 이른다. 이 추세라면 2008 년 말에는 중국이 미국을 제치고 세계에서 
인터넷 사용자가 가장 많은 국가로 등극하게 될 것이다. 사실 중국의 휴대폰 사용자 수(현재 약 5 억 2 천만 명)는 이미 
2004 년에 미국을 앞섰다. 
 
 
오늘날 창업에 있어 글로벌적인 고려는 필수적이다. 동아시아 지역은 더 이상 비용 절감을 위한 아웃소싱 개발 
지역으로만 볼 수 없게 되었으며, 이 시장에 대한 진출 전략이 어느 때보다 절실하다. 그러나 국제적인 사업 확장에는 
막대한 투자와 위험 부담이 따르는 것 또한 사실이다. 고액의 투자와 관리 인력 부족, 속도 문제는 그 주요한 원인을 
구성한다. 인터넷 및 모바일 어플리케이션 회사는 자국 내에서 일정한 고객층을 형성해야 국외에서도 그들의 경영 
모델과 기술을 적용할 수 있다. 따라서 문화와 법률, 경제 시스템이 다른 국가의 시장(예: 중국 시장, 한국 시장 또는 
일본 시장)에 진출하기 위해 가장 중요한 것은 최적의 현지 직원 또는 제휴업체를 찾는 것이다. 
 
 
Web2Asia (http://www.web2asia.com) 는 중국 상하이에 본사를 둔 유럽계 서비스 공급업체로 서구의 인터넷 회사 및 

모바일 컨텐츠 개발업체들이 급속도로 발전하고 있는 지역 시장에서서 최대의 이익을 창출할 수 있도록 지원한다. 

Web2Asia 의 목표는 단순히 시장 진출 전략이나 소프트웨어 개발 아웃소싱에 대한 자문을 제공하는 것에 그치는 것이 

아니라 고객의 사업을 성공으로 이끄는 충실한 파트너로서 고객의 인터넷 또는 모바일 어플리케이션 사업의 시작과 

확장을 전적으로 지원한다. 이러한 이념을 통해 서구의 창업 회사들은 발전 초창기에 장기적인 자본 및 인력 투자 

없이 아시아 시장에 진입할 수 있었다.  
 
 
“Web2Asia 는 서구 관리팀과 아시아 관리팀으로 구성되며, 이 두 지역의 최고 엘리트들이 고객의 새 시장에 대한 
개발은 물론 자국 시장내의 기존 역량을 관리함으로써 사업의 위험 부담을 최소화하고 성공을 극대화할 수 있도록 
지원한다”고 Web2Asia 창설자 조지 고둘라(George Godula) 사장은 말한다. 
 
 
Web2Asia 는 이미 동아시아 지역에서 2 년 넘게 활발하게 활동하고 있다. 처음에는 오스트리아의 국제 다이렉트 
마케팅 회사인 모회사 MH | direkt 명의로 운영되었으나 2008 년 3 월 1 일 완전히 독립된 부문으로 설립되어, 시장 진출 
학습에서 전략 개발, 법률 자문, 컨텐츠 및 소프트웨어 개발의 문화적 적응은 물론 지속적인 마케팅, 커뮤니티 관리 및 
고객 지원에 이르는 다양한 서비스를 제공한다. Web2Asia 는 중국 이외에도 중유럽, 영국, 인도, 호주, 미국(2008 년 
4 월 이후)에 지사를 두고 있으며, 중국, 일본, 한국에 다수의 업체들과 전략적 제휴 관계를 맺고 있다. Web2Asia 의 
고객으로는 독일의 웹사이트 편집 툴 Jimdo, 소비자 포털 사이트 Letstry.com.cn, 오스트리아 모바일 게임 제조사 

Xendex 및 유럽 게임 개발사인 Vanilla Live Games 등이 있다. 
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Web2Asia 에 대한 더 자세한 정보 또는 조지 고둘라(George Godula) 사장과의 인터뷰 요청은 담당자 사무엘 
샤오(Samuel Xiao), 전화 +86 21 32270872*105 또는 이메일 samuel.xiao@web2asia.com로 문의해 주십시오.  


